原材料涨价促进经营结构优化 科顺股份前三季度营收保持稳步增长
中国上市公司网/文10月25日晚，科顺股份(300737)正式发布了2022年三季度报告。数据显示，公司前三季度实现营业收入59.57亿元，同比增长4.82%，继续保持稳步增长态势。同时，在今年主要原材料价格大幅上涨之下，公司依然实现归属净利润2.68亿元，并且经过公司对核心技术的不断改进，公司盈利水平仍然保持稳定。

无惧原材料涨价 持续优化营收结构
资料显示，科顺股份历经二十余年的稳健经营和高效发展，现已成长为以提供防水综合解决方案为主业，集工程建材、民用建材、建筑修缮业务板块于一体，业务范围涵盖海内外的综合建材公司。公司旗下设有工程防水品牌“CKS科顺”，民用建材品牌“科顺家庭防水”，建筑修改品牌“科顺修缮”等品牌和业务板块，产品涵盖防水材料、砂浆材料、密封材料、排水材料四大类100多个品种，一站式解决方案被广泛应用于多个国家与城市标志性建筑、市政工程、交通工程、住宅商业地产及特种工程领域。根据三季报显示，2022年前三季度，公司实现营业收入59.57亿元，归母净利润2.68亿元。公司综合毛利率达21.61%，盈利水平保持稳定。此外，公司营运能力得到明显改善。截至今年9月底，公司存货周转率高达9.11，与今年一季度相比大幅提升约300%;同期应收账款周转率达1.22，与一季度相比提升213%，这充分显示出公司资产周转效率大大提升。与此同时，公司技术研发继续呈现高投入态势。数据显示，今年前三季度研发费用高达2.55亿元，研发费用率接近5%，在下游地产需求转弱，国内疫情反复影响之下，公司仍然保持较高的研发投入，实属不易。事实上，在需求疲弱叠加成本上涨之际，科顺股份的业绩能有所表现，这在同业中也并不多见。为有效控制风险，公司积极发力经销与非房业务，上半年公司经销收入同比增62.3%，占比达51.1%，实现规划中直销和经销1:1的收入结构;同时公司不断加大高铁、桥隧、市政项目等对非房领域的开拓，直销客户中房屋建筑相关领域收入占比较2021年降近20百分点。而在终端零售市场方面，得益于多年来品牌培育与渠道建设等，上半年收入增幅接近50%。减隔震方面，公司于2022年3月完成丰泽股份收购，通过大力开拓建筑减隔震、桥隧及公路减隔震市场，协同丰泽营收同比增58.9%。经营效率方面，公司积极降低采购成本，提升管理水平与人均产值，销售与管理费用占收入比重为9.5%，同比降0.52个百分点。
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发行可转债扩大生产规模
值得关注的是，科顺股份正在筹划实施可转债融资方案。2022年7月，公司可转债申请获深交所受理，发行规模不超过22亿元，拟投入8.1亿元用于安徽滁州防水材料扩产，项目建设期共3年，其中一期预计年产6120万方沥青基卷材、3万吨涂料，二期预计年产2000万方高分子卷材、18.5万吨涂料。此外，还计划投入2.8亿元用于福建三明防水材料扩产，该项目建设期26个月，预计年产4080万方沥青基卷材、600万方高分子卷材和2万吨非固化涂料;拟投入1.9亿元用于重庆长寿防水材料扩产，项目建设期2年，预计年产3500万方沥青基卷材和2万吨非固化涂料;剩余2.6亿元计划用于智能化升级改造，通过引入智能设备及信息系统，提高生产效率。有业内人士分析称，此次再融资方案一方面有助于缩短产品运输半径，提高供应效率，增强华东、华南及西南市场竞争力;另一方面将缓解公司产能紧张矛盾，若上述生产基地均按照规划如期在2025年全部达产，且不考虑其他扩产安排，公司产能年均复合增速预计在10%-15%区间，为未来3-5年业务发展提供供应保障。为了激励核心员工，体现对公司未来发展前景的乐观，此前科顺股份还宣布回购股份拟用于员工持股计划或股权激励。此次拟回购股份的资金总额不低于8000万元，不超过1.6亿元。截至2022年9月30日，公司通过股票回购专用证券账户以集中竞价交易方式累计回购公司股份149.30万股，占公司目前总股本的0.1264%，支付的总金额为1501.10万元。未来，随着“技术科顺、创新科顺、服务科顺”经营理念的推进，将继续拓展运营思路、优化组织架构，聚焦渠道建设，以卓越的产品和服务回报社会，实现“延展建筑生命守护美好生活”的伟大使命。
